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	Трудовые функции 
в соответствии 
с профессиональными стандартами (или иными нормативными документами)
	Виды деятельности в соответствии с ФГОС СПО 
по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям)

	
	Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью 

 
	Организация и проведение  экономической и маркетинговой деятельности 
	Управление ассортиментом,  оценка качества и обеспечение сохраняемости товаров 
	Выполнение работ по профессии 12721 «Кассир торгового зала»

	ЕТКС Постановление Минтруда РФ от 05.03.2004 N 30 выпуск 51 
	
	
	
	

	Контролер-кассир (2-й разряд)

	Контроль своевременного пополнения ассортимента товаров в торговом зале. Подготовка товаров к продаже. Расчет с покупателями за товары и услуги. Уборка нереализованных товаров и тары.
	ПК 1.5
ПК 1.10
	ПК 2.2 
	 ПК 3.7
ПК 3.8 
	ПК 4.4
ПК 4.5 

	
	Контроль исправности и правильности эксплуатации контрольно-кассовой машины. Расчет с покупателями за товары и услуги. 
	ПК 1.5
ПК 1.10

	
	
	ПК 4.1
ПК4.2
ПК 4.4 

	
	Подсчет денег и сдача их в установленном порядке.
	
	
	
	ПК 4.3

	Продавец непродовольственных товаров (5-й разряд) 
	Обслуживание покупателей. Разрешение спорных вопросов с покупателями в отсутствие представителей администрации.  
	ПК 1.2,
ПК 1.5 
ПК 1.10
	ПК 2.2
	 ПК 3.2
ПК 3.3
ПК 3.4
ПК 3.5

ПК 3.6

ПК 3.7
ПК 3.8 
	ПК 4.1
ПК 4.2
ПК4.3

ПК 4.4
ПК4.5



	
	Получение непродовольственных товаров со склада.
	ПК 1.2
ПК 1.5

	ПК 2.2
	ПК 3.3,
ПК 3.4
ПК 3.7
	ПК 4.5

	
	Участие в проведении инвентаризации.
	ПК 1.5 
ПК 1.10
	ПК 2.1 
ПК 2.2
	ПК 3.7
ПК 3.8 
	ПК 4.5

	
	Составление и оформление товарных отчетов, актов на брак, недостачу, пересортицу товаров и приемо-сдаточных актов при передаче материальных ценностей. 
	ПК 1.5
	ПК 2.2
	ПК 3.7
	

	Продавец продовольственных товаров (4-й разряд)
	Обслуживание покупателей. Разрешение спорных вопросов с покупателями в отсутствие представителей администрации.
	ПК 1.2
ПК 1.5 
ПК 1.10
	ПК 2.2
	ПК 3.2
ПК 3.3
ПК 3.4
ПК 3.5

ПК 3.6

ПК 3.7
ПК3.8 
	ПК 4.1
ПК 4.2

ПК4.3

ПК 4.4
ПК4.5



	
	Получение продовольственных товаров со склада, определение их качества по органолептическим признакам, отбор образцов для лабораторного анализа.
	ПК 1.5 
ПК 1.2
	ПК 2.2
	ПК 3.3
ПК 3.4
ПК 3.7
	ПК 4.5

	
	Составление заявок на ремонт торгово-технологического оборудования.
	ПК 1.10 
	ПК 2.2
	
	

	
	Составление товарных отчетов, актов на брак, недостачу, пересортицу товаров и приемо-сдаточных актов при передаче материальных ценностей. 
	ПК 1.5
	ПК 2.2
	ПК 3.7
	

	
	Участие в проведении инвентаризации. 
	ПК 1.5
ПК 1.10
	ПК 2.1
ПК 2.2
	ПК 3.7
ПК 3.8 
	ПК 4.5

	ЕТКС Постановлением Минтруда России от 21.08.1998 N 37) (ред. от 27.03.2018)
	
	
	
	

	Менеджер 
	Осуществляет управление предпринимательской или коммерческой деятельностью предприятия. 
	ПК 1.1 
ПК 1.2

ПК 1.3

ПК 1.4

ПУ 1.5

ПК 1.6

ПК 1.7

ПК 1.8

ПК 1.9

ПК 1.10 
	ПК 2.1
ПК 2.2

ПК 2.3

ПК 2.4

ПК 2.5

ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8

ПК 2.9 
	ПК 3.1 
ПК 3.2

ПК 3.3

ПК 3.4

ПК 3.5

ПК 3.6

ПК 3.7

ПК 3.8
	

	
	Планирует предпринимательскую или коммерческую деятельность
	ПК 1.1
ПК 1.2
ПК 1.4
ПК 1.8
	ПК 2.1
ПК 2.3
ПК 2.4

ПК 2.5
	ПК 3.1
	

	
	Осуществляет контроль за разработкой и реализацией бизнес-планов и коммерческих условий заключаемых соглашений
	ПК 1.1
ПК 1.7 
	ПК 2.1
ПК 2.3
ПК 2.8
ПК 2.9
	ПК 3.5
ПК 3.6 
	

	
	Анализирует и решает проблемы в целях увеличения объема сбыта продукции, повышения качества и конкурентоспособности товаров и услуг
	ПК 1.2
ПК 1.5
ПК 1.7
	ПК 2.5
ПК 2.8
ПК 2.9 
	ПК 3.6 
	

	
	Осуществляет подбор и расстановку кадров, мотивацию их профессионального развития, оценку и стимулирование качества труда. 
	
	ПК 2.4 
	
	

	
	Организует связи с деловыми партнерами. 
	ПК 1.1
ПК 1.7
	
	
	

	
	Осуществляет анализ спроса на продукцию или услуги, прогноз и мотивацию сбыта посредством изучения и оценки потребностей покупателей.
	ПК 1.7 
ПК 1.8
	ПК 2.5
ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8

ПК 2.9
	ПК 3.1
	ПК 4.4

	
	Участвует в разработке рекламной стратегии. 
	ПК 1.7
ПК 1.8
	ПК 2.3
ПК 2.6
ПК 2.7
ПК 2.8
	
	

	
	Обеспечивает рост прибыльности, конкурентоспособности и качества товаров и услуг, повышение эффективности труда.
	ПК 1.1 
ПК 1.2

ПК 1.3

ПК 1.4

ПУ 1.5

ПК 1.6

ПК 1.7

ПК 1.8

ПК 1.9

ПК 1.10
	ПК 2.1
ПК 2.2

ПК 2.3

ПК 2.4

ПК 2.5

ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8

ПК 2.9
	ПК 3.1 
ПК 3.2

ПК 3.3

ПК 3.4

ПК 3.5

ПК 3.6

ПК 3.7

ПК 3.8
	

	
	Анализ эффективности деятельности в рамках определенного направления (участка)
	
	ПК 2.3
ПК 2.9 
	
	

	Менеджер по рекламе 
	Организует работу по рекламированию продукции или услуг
	ПК 1.1
ПК1.7 
	ПК 2.5
ПК 2.6
ПК2.7 
	
	

	
	Осуществляет руководство, планирование и координацию работ по проведению рекламных кампаний. 
	ПК 1.7 
	ПК 2.5

ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8

ПК 2.9
	
	

	
	Разрабатывает планы рекламных мероприятий и определяет затраты на их проведение. 
	ПК 1.1
ПК 1.7 
	ПК 2.5

ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.9
	
	

	
	Участвует в формировании рекламной стратегии. 
	ПК 1.7
ПК 1.8
	ПК 2.3
ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8
	
	

	
	Осуществляет выбор форм и методов рекламы в средствах массовой информации. 
	ПК 1.1 
	ПК 2.6

ПК 2.7

ПК 2.8
	
	

	
	Изучает рынок сбыта и покупательский спрос 
	
	ПК 2.5
ПК 2.7 
	
	

	
	Организует разработку рекламных текстов, плакатов, проспектов, каталогов, буклетов, контролирует их качество
	ПК 1.1
ПК 1.7
	ПК 2.5
ПК 2.7
	
	

	
	Осуществляет контроль за разработкой и реализацией договоров и контрактов по рекламированию продукции или услуг
	ПК 1.1
ПК 1.7 
	
	
	



